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Mojlighet t1ll 0kad notproduktion 1 norr
Vaxadagarna 28 januari
Magnus Lindholm

1



Vi ar

Scan Sverige AB

1900 medarbetare

En del av Lantmannen sedan 2024

Omsattning 9 miljarder (2024)

Produktion och huvudkontor: Linkdping, Skara, Halmstad,

Kristianstad, Stromsnasbruk & Stockholm

* Leverantorer: 6 000 svenska gardar

Alla typer av maltider —
% hemma, pa restaurang, i
skolan och pa jobbet

ﬁ Lokalproducerad och
BP naringsrik mat till hela

landet

P

=

Valkdnda varumarken och
en bred produktportfolj

Vardekedja med netto
noll klimatavtryck i
slutet av 2050




Vi satsar tor en okad och starkt
svensk kottproduktion
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Det gor vi genom
fyra primara fokusomraden

=

Okad svensk Kostnads- ¢ Ledarskapinom Branschledare
kéttproduktion fér . | gverlagsenhet varumarke och affar inom hallbarhet
att balansera ‘ genom hela

utbud och [/ vardekedjan
efterfragan




Mojlighet for tillvaxt 1 Notproduktion 1 Norra Sverige

Vi har identifierat produktionsomrade 6 (norra), 7 och 8 som en del av
Sverige med goda tillvaxtmojligheter avseende notkottsproduktion.

e Langs med Norrlandskusten finns det bra forutsattningar att utoka
notkottsproduktionen da markpriset ar 6verkomligt jamfort med sédra
Sverige.

* Marken bordig och vattentillgangen generellt god. Alternativ anvandning av
marken till vaxtodling inte lika attraktivt.

* Storleken pa flertalet av notleverantoérerna passar bra for tillvaxtsatsningar.

* Var ambition ar att nettooka produktionen hos vara egna leverantorer
samtidigt som vi vill starka var konkurrenskraft pa inkdpsmarknaden.

* Vi kommer att fokusera pa att 6ka bade diko- och mjolkkoproduktionen i
nortr.
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Mojliggorare 10r lantbrukare att investera 1

utokad produktion

e Ett antal ar med ok [6nsamhet och positivism i
branschen driver i sig pa investeringsviljan.

* Ett flertal notbonder ser ocksa mer positivt pa
framtiden och inser att en 6kad mangd djur ar
nodvandigt for att oka sin totala lI6nsamhet.

* En annan majliggdrare ar att man ar klar med
successionen och har ett barn som dessutom vill

utoka verksamheten i samband med 6vertagandet.

Pa Scan Sverige kan och vill vi:

 Hjalpa till med att lyfta fram “hjaltar” som redan
gjort investering i utokad produktion

* Erbjuda professionell affarsradgivning (affarsplan,
beslutsunderlag/kalkyl) som stdd vid uppstart.

* Erbjuda anpassade koncept som passar for en viss
grupp av leverantorer (mindre diko, stérre diko,
mjélkko, ungnotsuppfédare, samt kombinationer)
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Leverantorerna med de bdsta
investeringsforutsattningarna

* Lyhdrda och nyfikna leverantorer som agerar * Dikoproducenter av mellanstorlek (40-60 dikor) som
(nyinvesterar) pa en inhemsk marknad som skriker har mark eller kan fa tag pa noédvandig mark ar en
efter mer svenskt notkott. annan grupp som har kort startstracka for

nyinvestering.
* Slutuppfodare som har majlighet att

delintegrera/integrera e Storre och stora mjolkleverantorer som har kapital
och mark for att vaxa antalet mjoélkkor ytterligare ar
e Lattast att utoka sin produktion ar om man har en en annan grupp som har kort ledtid for en
ren slutuppfédning av ungnot. investering.
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Sammanfattningsvis:
Potentialen ar stor for okad
kottproduktion 1 norr!



